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VII Межрегиональная Зимняя Психологическая Школа 2015
ПСИХОЛОГИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА: ТЕХНОЛОГИИ ПРОДАЖ И КУЛЬТУРА ПОТРЕБЛЕНИЯ 

30 января – 1 февраля 2015 года 
Цель Школы: Формирование основ психологии позитивного предпринимательства и культуры осознанного потребления, пропаганда современных технологий продаж и навыков ответственного покупателя.

Зимняя Психологическая Школа 2015 предназначена для всех, кто работает в продажах: от новичков до профессионалов. Всех, кто стремится к взаимовыгодному общению с людьми, кто хочет стать более убедительным, научиться договариваться, повысить свою эффективность в общении.

В рамках школы пройдут:

«ТРЕНИНГ ПРОДАЖ» ведёт Симонов В.М., Ректор Воронежского Института Практической Психологии и Психологии Бизнеса, Психолог-консультант, Бизнес-тренер, Организационный консультант.
ТРЕНИНГ «ОСНОВЫ ЭФФЕКТИВНОЙ АРГУМЕНТАЦИИ В ПРОДАЖАХ» ведет  Гаспаров И.Г. Кандидат философских наук, тренер, старший преподаватель Воронежской государственной медицинской академии им. Н.Н. Бурденко.
Содержание тренинга: Теория 20%, Практика 80% 
В чем отличие этого тренинга от множества предлагаемых на рынке:

· Работа принципиально отличается от изучения теории, заучивания скриптов, механической отработки техник, что в избытке дается на типовых тренингах продаж;

· На тренинге проходит глубокая психологическая работа на уровне установок;

· Участники проделывают активную работу с внутренними барьерами, мешающими реализовывать свои индивидуальные способности, как в профессии, так и в обычной жизни.

Тем, кто не связан с продажами, тренинг поможет:

· пройти внутренние барьеры и собственные ограничения в общении с людьми;

· научиться структурировать информацию, которой вы обмениваетесь со своими партнерами по общению;

· научиться действовать в ситуациях, когда говорят «нет»;

· стать более убедительным и эффективным в жизни;

· привнести полезные элементы продаж в повседневную жизнь.
Тем, кто работает в продажах, тренинг поможет:

· кардинально изменить мышление в продажах;

· повысить конкурентоспособность в продажах;

· существенно повысить свои продажи;

· наметить направления дальнейшего развития.
Как будет проходить Зимняя психологическая школа 2015?
с 30 января по 1 февраля – два полных дня;

На Базе отдыха «Лесная Сказка»;

Практическая работа будет проходить в микрогруппах, под руководством опытных тренеров.
Стоимость образовательной программы, проживания и питания 6400 руб. (для детей до 14 лет 2900 руб.)
Стоимость проживания в VIP условиях (Стиллизованные коттеджи от 2-ух до 8-ми человек) от 9000 руб.

Участникам Зимних и Летних Психологических Школ предоставляется скидка 10% на образовательную программу.
Заявки принимаются до 28 января. Количество мест ограничено.

Отправьте заявку на ЗПШ 2015 прямо сейчас.
КОНТАКТНАЯ ИНФОРМАЦИЯ:
Воронежский Институт Практической Психологии и Психологии Бизнеса,
Тел.: +7 (473) 232-32-92, +7 (473) 232-29-09
+7 (920) 433-27-35

E-mail: info@spppb.ru
Web: www.spppb.ru
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Заявка-Анкета* участника ЗПШ 2015
	Фамилия
	

	Имя
	

	Отчество
	

	Дата рождения
	

	Город
	

	Полное  название вуза или организации
	

	Статус  (нужное пометить)
	Предприниматель, собственник бизнеса (в какой сфере)

	
	Топ-менеджер (в какой сфере)

	
	Специалист (в какой сфере)

	
	Психолог-практик 

	
	Студент

	
	Другое____________________________________________

	Опыт участия в аналогичных мероприятиях
	

	Область интересов в практической психологии и психотерапии
	

	е-mail для связи
	

	Контактный телефон
	

	Как вы узнали ЗПШ 2015?
	


* Факт подачи заявки считается подтверждением того, что Вы даете согласие на обработку своих персональных данных АНО ДПО «Воронежский институт практической психологии и психологии бизнеса».

